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Ugurlu startap
Ideyasinin axtarisi va
tosdiqi




Jobs to Be Done
(Is Yerina Yetirilmalidir) freymvorkuna
9sasan har bir mustarinin muayyan “isi”
(job) var va butun mahsullar bu islari
yerind yetirilmak ugun “isa” goturulur



Mustariyea mahsullar lazim deyil

Mustoari sadaca olaraq 0z maqgsadlarina
catmaq istayir






Islar asasdir!

Startapin mahsulu, mahsulun xassaleri
(features), biznes-modeller,

musterilarin celbetma kanallari
2-Cl DORSCOLIDIR!




Mustarinin “islari”

e Haftada 2-3 dafe idmanla masgul olmaq;

e Dostlarla va yaxinlarla asuda vaxt kecirmak;
e Kommunal odanislari etmak;

e Xarici universitet diplomunu almagq;

e Avtomobili tamiz saxlamaq;

e Universiteta daxil olmaq ucun hazirlasmaq;
e Ugurla ise duzalmak;

e Ingilis dilini 6yranmak va s.



Keys: Study Abroad

Xaricda tahsil almaq isteyanlore dastok
gostoron platforma

Toqgdimatda telabslare olke vo sahar secimi zamani ekoloj
faktora diqgst yetirmak uclin feature gostorimisdi.



Keys: Study Abroad

Xaricda tahsil almaq isteyoanlann hansi islon var?

X X X X
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Startapin mahsulunu
mustari ucun real
hecd dayarli edak




Mahsulu musteri ucun daha dayerli etmak Ucln
vacibir?

Mustarinin gozlantilarine cavab vermaliyik -
gozlantiya cavb vermasak mahsulun dayaeri
mustari Ucun asagi olacaqdir




Universitetinizin “mahsulunun”
(tahsil programinizin) verdiyi dayar
gozlantiniza uygundurmu?

Bu mahsulunuzun siza verdiyi dayari
sizi gane edirmi? Bu “mahsulu”
digarlarina tovsiya edardinizmi?



DuUnan mustaridan “mohtasam” Kimi
giymatlandirma esitsak da sabah
mahsulun ona verdiyi dayari
“standart” kimi gabul edacakdir
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Mustari segmentindan
aslli olaraq eyni
mahsuldan gozlantilar
muxtalif ola bilar




Mustarinin mahsuldan gozlantilarini
muayyan etmak ucun suallar

e GOzlanilan naticani alan zaman sizin Ucun an
muhumu nadir?

e GOzlanilan naticanin alinmasinin ugurunu
hansi meyarla olcursunuz?

e GOzlanilan naticani neca almaq istayardiniz?



Miistari liclin dayari neca yaradaq?



Mahsulu mustari tcun dayarli etmak
uclun yetarinca alqoritmlar
movcuddur

on malumlari:
e Ucuz edak mahsulu alsinlar

e Mahsul mustari problemini hall
etsa miistari onu alacaa



Mustari Ucun yerina yetiriimayan isi
yverind yetirmak

IS: Talaba universiteti bitirandan sonra amak
bazarinda reqabatgabiliyyatli isci deyil

Hall: Talabani post-universitet marhalasina
hazirlamaq;



Mustarinin movcud problemini hall etmak

Is: Xarici universitetlara gabul olmaq istayan
talabalarin aksar hissasi yalniz asagi retyinqli ve
prestijli olmayan universitetlara daxil ola bilir

Hall: Talabalari daha prestijli universitetlars
gabuluna komak edan platforma



Mustarinin 0zu gorduyu “isi” gormak
uclin mahsul yaratmag

IS: Valideynlar 0z ovladlarini maktaba Ozlari
aparib gatirir

Hall: Maktabli taksi xidmati, Maktabli avtobusu
xidmati



Mustarinin “isini” oldurmak

IS: Kommunal xarcalari 6damak ucun Million tipli
odanis qurgularindan istifada etmak lazimdir

Hall: Banklarin mobil tatbiglarinda kommunal
xarclari odamak uclin funkional vardir



Bir hall vasitasila daha ¢cox “is” gormak

IS: Taksi sirafis vermak ucun bir hall lazimdir,
yemak catdiriimasi tclin isa basqga hall

Hall: BOLT har iki “is1” yerina yetira bilan hall
taklif edir.



Eyni mahsulla daha bir segmenta girmak

IS: Servis saviyyasina talabkar olan saxslar 0z
avtomobillarindan A-dan B-ya catmaq ucln
Istifada edir

Hall: BOLT, UBER, YANGO muxtalif seqgmentlaras,
o cumladan “komfort” va “biznes” seqmentlarina
xidmat taklif edir



Bir “isin” hallinin xarclarinin mustari ucun
azaldirimasi

IS: Bir avtomobili yumaq ucun orta hesabla 10-15
manat odamak lazimdir

Hall: Kontaktsiz “50 gapik” adi altinda taninan
biznes-model vasitasila bu “isin” xarci 1 manatdan
baslayir (50 gapik - sabun suyu, 50 gapik - su)



Bir “isin” hallinin faydalarinin mustari
ucun artiriimasi

IS: Banklarin ilk mobil tatbiqlari yalniz bank
kartlarini idara etmak Ucin nazarada tutulmusdu

Hall: Hazirda banklarin mobil tatbiqglari onlayn
odanis “noqtasina” cevrilmisdir



@ Lean Canvas sablonu



PROBLEM SOLUTION
Top 3 problems Top 3 features

KEY METRICS
Key activities you
measure

COST STRUCTURE
Customer Acquisition Costs

Distributing Costs
Hosting
People, etc.

UNIQUE VALUE PROPOSITION | UNFAIR ADVANTAGE

Single, clear,

Can't be easily copied

compelling message or bought
that states why you are
different and worth

buying

CHANNELS
Path to customers

REVENUE STREAMS
Revenue Model

Lifetime Value
Revenue

Gross Margin

CUSTOMER SEGMENTS
Target customers




Problem (Problem) - musterinin “problemini” yaxud
”isini” gostermak olar

Mﬁf::erilerin segqmentlari (Customer Segments) -
mahsulun hansi segmentlora hadeflenidiyi gostarilir

Unikal Dayer Taklifi (Unical Value Proposition) -
mahsulun verdiyi deyarinizahi

Hall (Solution) - hansi mahsul teklif olunur



Kanallar (Channels) mahsulun dayarinin hansi
kanallarla musteriya ¢catdiriimasi

Galir manbayi (Revenue Streams) - galir necs, na gadear
vas.izahi

Xoarclor strukturu (Cost Structure) - mahsulun verdiyi
dayarinizahi

Osas metrikalar (Key metrics) - hansi metrikalar uguru
tosdigloyak

9dalatsiz Ustunluk (Unfalr advantage) - hansi ustunluk
vasitasilo reqiblerden 6nzs olacqsiniz



Tasakkurloar!

FARID KAZIMOV
Telefon +994 50 31515 68 (+ whatsapp)

Linkedin https://www.linkedin.com/in/faridkazimov




